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"NEGOCIAR CON EXITO EN EL BANCO"

PRESENTACION

¢Por qué aprender a negociar con el banco?

En la negociacion bancaria, una de las partes es un experimentado
profesional de la misma, mientras que la otra es un “amateur” con mds o
menos habilidad. La concesion de financiacién necesaria puede ser el motivo
de que un proyecto empresarial fracase. Ademds, los gastos bancarios
suponen un apartado importante en la cuenta de resultados.

Hay aspectos concretos que se repiten en todas las negociaciones
bancarias y que son fdciles de mejorar con la atencién oportuna. Tras
conocer estas claves e integrarlas, cada nueva negociacion serd mds exitosa
y servird de prdctica para seguir desarrollando esta habilidad.

¢Como conseguir mds financiacion al mejor precio?

Este taller estd pensado para que los asistentes al mismo aprendan como
conseguir mds financiacion de los bancos, negociar las mejores condiciones
econémicas (intereses y comisiones) manejando los distintos tipos de
financiacidn, e integren técnicas de negociacién que sirvan para cualquier
situacion.
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PROGRAMA (16 horas)

1.- Conocer la fotografia de una empresa a partir del balance y la
cuenta de pérdidas y ganancias. Ejercicio para entender el balance de tu
empresa y elaborar el balance ideal de la misma.

2.- Conocer los criterios que siguen los bancos a la hora de conceder
préstamos. Practicaremos como dar el mejor perfil a tu empresa y a tu
proyecto para conseguir mds financiacién.

3.- Conocer las condiciones de la cuenta de crédito, linea de
descuento, préstamos, leasing y renting. Practicaremos como negociar
estas condiciones y que el producto te convenga mds.

4.- Aprender a negociar a partir de unas situaciones concretas:
“"suave con las personas, duro con el problema”, y conceptos de
inteligencia emocional. Se extraerdn conclusiones de todo lo explicado para
cualquier negociacién, venta y relaciones en general. Role play de
negociaciones, venta y otros

HORARIO, FECHAS Y LUGAR DE CELEBRACION

MAYO-2009
Horario de mafiana: 9:30 - 14:30 horas
L M Me X ‘1’ g ? Horario de tarde: 16:00 - 19:00 horas
4 5 6 7 8 9 10
11 12 13 14 15 16 17
18 |19 20 21 22 23 24 Aula de Proyectos
25 1260970 28 29 30 31

Escola Técnica Superior de Enxefiaria
Rda Lope Gémez de Marzoa, s/n, Campus Sur
15782 Santiago de Compostela
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DESTINATARIOS

Emprendedores, empresarios y directivos que deseen mejorar su
capacidad de negociacién ante las entidades financieras y conocer mejor los
puntos fuertes y débiles de su empresa.

METODOLOGIA

La metodologia a seguir durante la realizacion del taller, serd
eminentemente prdctica y participativa, compatibilizdndose el aprendizaje
tedrico con la realizacién de ejercicios prdcticos y simulaciones.

PERFIL DEL DOCENTE

DANIEL ALVAREZ LAMAS

Licenciado en Economia. Especializacién directiva en IESE, Instituto de
empresa y Otto Walter. Practitioner de PNL por el Instituto Internacional
de PNL. Miembro de Internacional Coach Federation.

Directivo del BBVA en excedencia. Consultor de entrenamiento directivo
y organizacion empresarial. Coach directivo.

Director de programas de habilidades directivas de la Escuela de

Finanzas (A Corufia) . Coach del Programa de Competencias Directivas para
Entidades Financieras.
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PRECIO (Precio real del seminario por alumno: 200 €)

Las empresas vinculadas a UNINOVA, UNIRISCO y EMPRESA CONCEPTO

podrdn beneficiarse de la realizacion de este curso de forma gratuita. *

150 € miembros de la comunidad universitaria

175 € plblico en general

MATRICULA

PLAZO DE INSCRIPCION: del 28 de abril al 19 de mayo de 2009

Para formalizar la matricula se deberad seguir la siguiente secuencia de pasos:

1.- Cumplimentar la “ficha de inscripcién” y remitirla a la siguiente direccién
de correo electrdnico: enu@usc.es

2.- Cuando se confirme la inscripcién (serd via mail o via telefénica), no antes,
ingresar en el plazo de dos dias siguientes, la cantidad a pagar en el nimero de
cuenta abajo indicado.

3.- Inmediatamente formalizado el ingreso se deberd enviar por fax al nimero
98154 70 77, una copia del justificante de la transferencia bancaria realizada
dirigida a la ESCUELA DE NEGOCIOS UNIEMPRENDE. También se admite el
envio de la citada copia escaneada a la siguiente direccién de correo electrénico
enu@usc.es, o la entrega en mano a la direccién abajo indicada (Contacto Iria
Fontela Ferndndez).

4.- Recibidos la ficha de inscripcion y el justificante, se confirmard mediante
correo electrdnico o via telefénica su matriculacién en el seminario.

* Las empresas vinculadas a UNINOVA, UNIRISCO y EMPRESA CONCEPTO Unicamente
deberdn tener en cuenta a la hora de realizar la matricula de la accion formativa el punto
n° 1 del siguiente apartado.
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INFORMACION

N° DE CUENTA CONCEPTO

2091 0387 40 3110000209 CURSO UNIEMPRENDE

Caixa Galicia
Pavillon Estudiantil. Campus Sur. Santiago de
Compostela

"Negociar con éxito en el
banco”

= 900 100 981 / 981 59 44 88, ext. 16258
@ enu@usc.es

Edificio Cactus, Campus Sur, 15782, Santiago de Compostela
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